
ÁREA DE GESTÃO

GESTÃO DE VENDAS
E NEGOCIAÇÃO

CARGA HORÁRIA
360h

DURAÇÃO
10 meses

MODALIDADE
Ao vivo

DISCIPLINA CARGA HORÁRIA

Gestão Contemporânea 36h

Gestão de Marketing 36h

Liderança e Administração de Equipes
no Contexto da Inovação 36h

Gestão Estratégica e Competitividade 36h

Formação e Administração de Preços 36h

Gestão dos Canais de Vendas 36h

Negociação e Processo Decisório 36h

Estratégias e Técnicas de Vendas 36h

Neuromarketing Aplicado às Vendas 36h

Inovação Comercial 36h

Total 360h


